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¿Cómo capta clientes el abogado tradicional? 

REFERENCIAS:  

•  Clientes 

•  Amigos 

•  Compañeros 

•  Asociaciones 

•  Formación 



¿Cómo capta clientes el abogado digital? 

INTERNET:  

•  Google Adwords 

•  SEO 

•  Redes Sociales 

•  Web 

•  Email Marketing 







ADWORDS SEO RRSS 

EMBUDO VENTA 
DIGITAL 





#1 WEB NO PROGRAMADA 

#2 BACK OFFICE ACCESIBLE - WORDPRESS 

#3 ELEMENTOS INTERACTIVOS 

#4 BLOG ACTIVO - CONTENIDO 

#5 RECURSOS DE VALOR PARA EL USUARIO 

5 TO
P

 

WEBS FUNCIONALES 

CLAVES 



¿Qué vender? Google Trends 







OBJETIVO: Generar de una base de datos propia de 
potenciales clientes. 

¿Qué hacer cuando llegan a mi Web? 



Elementos interactivos: 
 
Descarga contenido 
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