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Arquitectos y abogados, en contra
de la Ley de Servicios Profesionales

FORO EXPANSION/ |as principales organizaciones profesionales reclaman al Legislativo una
0 €en precios”.
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Expansion. Madrid

Los principales Colegios Pro-
fesionales chocan de plano
frente a la nueva Ley de Cole-
gios y Servicios Profesionales,
que esta preparando el Ejecu-
tivo. “Estamos de acuerdo con
los principios que le dan for-
ma, como armonizar el mer-
cado interno o quitar barreras
a la préctica profesional, pero
no se habla desde el punto de
vista profesional, en tanto que
la nueva norma quitara garan-
tias para el cliente”, argumen-
t6 José Antonio Granero, de-
cano del Colegio de Arquitec-
tos de Madrid (COAM) y vice-
presidente de la Unién Inter-
profesional de Madrid en una
jornada sobre la nueva nor-
mativa organizada por EX-
PANSION con el Colegio Ofi-
cial de Arquitectos de Madrid,
Asemas y el Consejo General

de los Colegios Oficiales de :

Agentes de la Propiedad In-
mobiliaria.

En este sentido Granero se
refirié a la independencia con
la que tienen que comportar-
se los Colegios, y que muchas
veces tienen que actuar con-
tra quienes les pagan las cuo-
tas. “Proporcionamos servi-
cios para el ciudadano sin cos-
te para el Estado”, sentencio.

Para el conjunto de los Co-
legios Profesionales, el princi-
pal error del texto del ante-
proyecto de la nueva ley es
que elimina, en principio,
ciertas reservas de actividad
para abrir la competencia a
otros técnicos fuera de la pro-
fesion y tirar los precios, pero
no se fija un limite a la baja, lo
que hace que las mejoras se
hagan a costa de una menor
seguridad. “En Alemania
—destaco Fulgencio Avilés,
presidente del Consejo de
Administracién de la mutua
de seguros Asemas-, son los
arquitectos y los ingenieros
quienes se encargan de pactar
los honorarios minimos y ma-
ximos, con el objetivo de
competir por ofrecer unos
servicios mejores, y no solo
unos precios mas bajos”.

Amenazaallaformacion

En este sentido, Granero ana-
di6 que “el problema de com-
petir via precio es que se mini-
mizan los gastos en Investiga-
ciény Desarrolloy formacion,
lo que a la larga perjudica la

itica de honorarios minimos, “para poder competir en servicios, y no sé

Fulgencio Avilés, presidente del Consejo de Administracién de Asemas; Miguel Iriberri, decano del Colegio de Ingenieros Industriales de
Navarra; Manuel del Pozo, director adjunto de EXPANSION; José Antonio Granero, decano del Colegio Oficial de Arquitectos de Madrid;
y Miguel Angel Carrillo, decano del Colegio de Ingenieros de Caminos, Canales y Puertos de Madrid.

Los Colegios critican
que se abran las
reservas de actividad
a otros técnicos
fuera de la profesion

competitividad. Esto llevard a
una concentracion cada vez
mayor en torno a tres grandes
empresas, quedando todos los
demés profesionales subcon-
tratados”.

JOSE ANTONIO GRANERO
Decano del colegio de arquitectos
de Madrid

hk& Fijar un limite a la baja para

los honorarios impediria que se
sacrifique la seguridad al competir
con precios excesivamente baratos”

Avilés, por otra parte, sub-
ray6 luces y sombras en la
nuevanorma que se esta plan-
teando. Entre los puntos posi-
tivos, por ejemplo, destaco la
obligacion de contratar un se-
guro de responsabilidad civil
por las obras, “dado que ahora
s6lo el 7% de los contratos es-
tan cubiertos”, 0 que se exijael
registro de peritos judiciales y
la colegiacion de arquitectos y
arquitectos técnicos. En el la-
do negativo, critico que se

FULGENCIO AVILES
Presidente del consejo
de administracién de ASEMAS

(1] Creemos que es positivo que
se exija la contratacion de un seguro
de responsabilidad civil por las
obras, que ahora sélo cubre el 7%"

considere el ejercicio irregu-
lar de una profesion como in-
fraccion, “porque es una con-
sideracion peligrosa” o quelos
Colegios no puedan poner ba-
remos en cuestion de honora-
rios. “Hay que competir en ca-
lidad de servicio, no sélo en
precio”. En este sentido, Gra-
nero insistié en que “fijar un
limite a la baja para los hono-
rarios impediria que se sacrifi-
que la seguridad al competir
con precios baratos”.

La clave radica

en introducir una
mayor competencia
manteniendo la
seguridad juridica

Maria Ortiz, consejera de
la Sala de Competencia de la
Comision Nacional de los
Mercados y la Competencia
(CNMV), argument6 que
“las restricciones al acceso y

SONIA GUMPERT
Presidenta de Unién Interprofesional
de Madrid

hk A partir de ahora podra haber
asesores juridicos que no
respondan a una ética o deontologia
porque no estan colegiados”

COMPETENCIA
La Comision
Nacional de los
Mercados y la
Competencia argu-
menta que hay “res-
tricciones al ejerci-
cio profesional’, pero
desde Unién
Interprofesional se
esgrime que “las
cuotas son baratas
para lo que aportan”.

ejercicio de una actividad
profesional [como es el caso
de colegiarse] limitan la
competencia”, por lo que se-
falaque “la CNMV ha detec-
tado posibles mejoras de efi-
ciencia en ciertos dmbitos”.
“Es cierto que hay una regu-
lacion necesaria para evitar
los fallos de mercado, como
la asimetria de la informa-
¢ion, por eso hace un falta un
test de proporcionalidad. Sin
embargo, en el dltimo infor-
me, la CNMYV valora de for-
ma globalmente positiva el
anteproyecto de Ley, porque
mejoralalibertad de accesoy
mantiene la seguridad”, inci-
di6 Ortiz.

Para Sonia Gumpert, deca-
na del Colegio de Abogados
de Madrid y presidenta de la
Union Interprofesional de
Madrid, en cambio, “las cuo-
tas de colegiacion son muy
baratas para lo que aportan”,
dado que “los Colegios llegan
a lugares donde la Adminis-
tracion no alcanza”. Por ello,
critica que a partir de ahora
“pueda haber asesores juridi-
cos que no respondan a una
ética o auna deontologia, por-
que no estén colegiados”.

Para Eugenio Fontan, de-
cano presidente del Colegio
Oficial de Ingenieros de Tele-
comunicacion, la clave radica
en abrir los sectores a la com-
petencia, pero manteniendo
la seguridad juridica. “Ahora
un ingeniero se hace respon-
sable del proyecto durante
décadas”, recalco.

Jaime Cabrero, presidente
del Consejo General de Cole-
gios de Agentes de la Propie-
dad Inmobiliaria puso un
ejemplo: “Los colegios se crea-
ron como ayuda al compariero
de profesion, pero ahora sirven
al cliente. Por eso, una mayor
liberalizacion no baja precios,
necesariamente. De hecho, la
mayor liberalizacion del sector
se produjo en el afio 2000, jus-
to antes de la mayor subida de
precios”. Ademas, “gracias a
que no hay colegiacion obliga-
toria, los clientes que se ven es-
tafados no saben a quien recla-
mar, porque no hay un regis-
tro”, recalcd Cabrero.



